Modules

Activités

Compétences Générales

Modalités d'évaluation

Critéres d'évaluation

Présentation de I’environnement réglementaire et
législatif du commerce des armes et munitions

1. Identification et application de la Iégislation

C.1.1 - Identifier les différentes catégories d'armes et munitions selon le code de la sécurité intérieure (CSl), livre IlI, titre 1ler
afin de pouvoir apporter le conseil adéquat

C.1.2 - Recueillir et mettre en application les informations juridiques permettant de respecter la législation sur la fabrication et
vente de munitions

C.1.3 - Rechercher les textes légaux et reglementaires susceptibles d’encadrer I'activité d’'une entreprise armuriére.

Type d’épreuve :

Question a choix multiple a remplir dans le temps imparti
Conditions de réalisation de : réalisée chez le certificateur
Durée de I'épreuve: ?

¢ Performance (au moins 50% de réponses justes )

Gestion spécifique au commerce en armurerie

2. Création et gestion du commerce en armurerie

C.2.1 - Identifier I'article afin d’avoir le comportement administratif adapté lors de la vente

C.2.2 - Définir les spécificités liées au stockage de la poudre (manufacturée ou en bidons)

C.2.3 - Appliquer la réglementation pour réaliser la vente en apportant un service de conseil au client lui permettant de
prendre connaissance de la législation

C.2.4 - Mettre en oeuvre les étapes administratives permettant I'ouverture d'un commerce en armurerie dans le respect de la
législation

C.2.5 - Appliquer au quotidien la réglementation du métier afin d'assurer une gestion responsable du commerce en armurerie

Type d’épreuve :

Question a choix multiple a remplir dans le temps imparti
Conditions de réalisation de : réalisée chez le certificateur
Durée de I'épreuve: ?

® Performance (au moins 50% de réponses justes )

Technique / Manipulation des matériaux

3. Maitrise technique des composants

C.3.1 - Définir les types de munitions présentes sur le marché et leur composition afin de savoir les présenter en fonction de
leur affectation.

C.3.2 - Identifier les applications balistiques pour réaliser la vente en apportant un service de conseil.

C.3.3 - Définir les couples arme/munition adaptés afin de vendre les produits dans le respect de la sécurité pour les clients

Type d’épreuve :

Question a choix multiple a remplir dans le temps imparti
Conditions de réalisation de : réalisée chez le certificateur
Durée de I'épreuve: ?

® Performance (au moins 50% de réponses justes )
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